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Anders sein als die Mitbewerber 
 
„Lichtblick! im B2B-Vertrieb“ machte Halt bei der A rku GmbH in Baden-Baden / 
Expertenvorträge zu aktuellen Themen 
 
Baden-Baden, im Juli –  Sichtbar werden als Unternehmen, anders sein als die 

Mitbewerber, etwas bewegen – das waren die Leitmotive für die Veranstaltung „Lichtblick! im 

B2B-Vertrieb“, die kürzlich bei der Arku Maschinenbau GmbH in Baden-Baden stattfand. 

Beim bundesweiten „Lichtblick“ treten Unternehmen als Gastgeber auf. Experten aus dem 

„Lichtblick“-Netzwerk halten Vorträge zu verschiedenen Themen, es besteht während und 

nach der Veranstaltung Gelegenheit zum Austausch unter den Teilnehmern.   

 

„Die Frage, wie wir neue Kunden finden können, ist auch für uns sehr wichtig – obwohl wir zu 

den Hidden Champions unter den Maschinenbauern gehören. Deshalb richten wir den 

Lichtblick gerne aus“, sagte Albert Reiss, Geschäftsführer der Arku GmbH, zur Eröffnung. Zu 

den Themen Suchmaschinenmarketing, Vertrieb und CRM referierten Lars Zimmermann 

(Kommunikationsoptimierer.de), Matthias Blanke (Kuhnke AG), Holger Kromminga (44u 

Marketing) und Sandra Senftleben (GEA AG). Interaktiv präsentierte Fallbeispiele aus der 

Praxis standen dabei im Vordergrund. „Der Nutzwert steht für uns an erster Stelle", betont 

„Lichtblick“-Initiator Zimmermann. Das beste Wissen sei nichts wert, wenn es nicht 

umgesetzt werde.  

 
 
Zur Veranstaltungsreihe Lichtblick für den B2B-Vert rieb:  
Beim "Lichtblick" handelt es sich um eine bundesweite Veranstaltungsreihe, die regional 
stattfindet. Dadurch soll der Zeitaufwand für die Teilnehmer möglichst gering gehalten 
werden. Gastgeber sind Unternehmen oder öffentliche Institutionen. Bei einer Veranstaltung 
halten drei Experten Impulsreferate und geben praxisorientierte Anregungen und Tipps. Zum 
Expertennetzwerk des Lichtblicks gehören Kommunikationsfachleute für Marketing, CRM 
und Suchmaschinenoptimierung ebenso dazu, wie für Public Relations, Personalentwicklung 
und Kreation. Initiator von "Lichtblick für den B2B-Vertrieb" ist Lars Zimmermann, Inhaber der 
Unternehmensberatung kommunikationsoptimierer.de.  
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